10 FRASES ILUSTRADAS DE
STEVE JOBS PARA
EMPRENDEDORES




STEVE JOBS

Fue en empresario y magnate de los negocios del sector informatico y de
la industria del entretenimiento estadounidense. Fue cofundador y
presidente ejecutivo de Apple Inc. Y maximo accionista individual de The
Disney Company.

Fundo Apple en 1976 junto con un amigo de la adolescencia en el garaje
de su casa; cuando tenia 26 anos ya era millonario.

Murid el 5 de octubre del 2011 a la edad de 56 anos.



1. HACER LO
QUE TE APASIUNA

“La unica forma de hacer bien
un trabajo es amando lo que haces”.
Si todavia no lo has enconirado, sigue buscando.

Es un punto fundamental en un emprendedor. Si no
emprendes en lo que te gusta, te sera muy dificil tener
el exito que deseas.



2. SEGUIR A

Haz las cosas que te gustan,
aunque de momento no sepas por que te atraen.
No te cortes las alas: Sigue tu intuicion.

No te limites, como sofiador no sabes si lo que sientes
puede ser el principio de algo grande. Intenta todo lo
gue tu instinto te indique




3. INVESTIGAR,
OBSERVAR, APRENDER

Conoce el mercado en el que te quieres mover,
detectia a la competencia, investigala y aprende de ella.

Siempre tienes que estar a la vanguardia sobre noticias del
giro de tu empresa, nuevas tecnologias, nuevas
tendencias, cOmo se desarrolla tu competencia, etc. Un
emprendedor sabio es mas fuerte que uno que solo busca

dinero.



4_ FICHAR A
LOS MEJORES
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La seleccion de tu equipo de trabajo es importantisimo.

Recluta a los mejores, forma un buen grupo humano
en donde cada uno aporte lo suyo.

Hacerle caso a tu ego que te dice que no puede haber en tu equipo
alguien mejor que tu es un error que te puede costar la derrota.
Contratar a alguien que sabe mas gque tu tiene varias ventajas;

aprenderas de él, su trabajo garantizara calidad, tiene la experiencia

gue necesitas, puede aportar valiosas ideas a tus proyectos, entre
otras ventajas.




9. ARRIESGAR
POR TU IDEA
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“"Ser el hombre mas rico del cementerio no es lo imporitante.
Ir a Ia cama por Ia noche sintiendo que has hecho algo maravilloso,
ESO es lo que importa."

Enfocate en satisfacer tus necesidades de emprendedor y
el dinero solito llegara. Si te enfocas en hacer dinero te
complicaras el camino.




6. SEDUCIR A TUS
TRABAJADORES Y SOCIOS
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Sé carismatico, conitagia tu entusiasmo
con tus trabajadores e incentivalos
antes de castigarios.

Tener una buena relacidon con tu equipo de trabajo es
fundamental, te ayuda a limar las asperezas que
siempre surgen como humanos que somos. A nadie le
gusta lidiar con un jefe arrogante, amargado, avaro y
enojon; si te muestras entusiasmado y con buena vibra
los contagiaras y haran mejor su trabajo.



/. MANTENER UNA
PLANTILLA REDUCIDA

Ten una relacion cercana con tus empleados,
hazlos sentir parte del proyectio y se
comprometeran con los resultados.

Tener dos personas en tu grupo de trabajo que estén realmente
comprometidas es mucho mejor que tener 10 personas que solo les
interesa recibir su salario. Mejor pagales bien a los que realmente valen la
pena, te sale mas economico que pagar muchos salarios que solo te
calentaran el asiento.



S. LA CALIDAD
COMO RELIGION

Hacer un trabajo de calidad es fundamental para el
desarmrollo de una idea: No puedes dejar las cosas a medias,
conformarie con “lo que hay”. Aspira a mas, pero sin detenerte.

Recuerda que un cliente satisfecho te puede
recomendar, y la recomendacion es la mejor
herramienta de mercadotecnia. Clientes satisfechos
igual a mas ventas.



9. APRENDER
DEL FRACASO
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“A veces cuando innovas, cometies errores.
Es mejor admitirios rapidamente, y seguir adelante
apostando por tus otras innovaciones”

Un verdadero emprendedor aprende de los fracasos,
no lo vuelve a cometer, lo hacen mas fuerte y lo
Inspiran a seguir alcanzando el éxito. No veas los
fracasos como una sefial de cerrar tu negocio, velos
como una fuente de aprendizaje.



10. EL MOMENTO
RA
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Es importante comprender que las condiciones
para emprender nunca seran 1009 favorables:
El momento perfecio es ahora. Hay que arriesgar e intentar.

No pierdas tiempo meditando y evaluando tantas cosas
gue no lo requieren. Actua pronto y si te equivocas,
aprendes de ello y tendras tiempo de corregir. El tiempo
es 0ro en un negocio.




